Im Rahmen der didacta - Europas gro3ter Bildungsmesse
16. - 20.02.2016 - Messe Koln

MENSCHEN QUALIFIZIEREN — UNTERNEHMEN AKTIVIEREN



Freuen Sie sich auf 47 renommierte Trainer und internationale

Keynote-Speaker an 5 Tagen beim 3. Impulsforum auf der didacta 2016

Unter dem Motto ,Menschen qualifizieren - Unternehmen aktivieren” prasentiert Speakers Excellence
das 3. Impulsforum auf der didacta 2016 - Europas grof3ter Bildungsmesse, die vom 16. bis 20.02.2016

auf der Messe Koln stattfindet.

Als grof3te internationale Bildungsmesse bietet sie Angebote von mehr
als 900 Ausstellern und ein umfangreiches Fortbildungsprogramm

fur Personalentwickler, Trainer, Coaches, Lehrer, Erzieher, Ausbilder,
Padagogen und padagogische Fachkrafte. Hochrangige Vertreter aus
Politik, Wirtschaft, Wissenschaft und Gesellschaft kommen zur didacta,
um hier Wege fir die Bildung der Zukunft zu finden und sich auszu-
tauschen.

Auf der Biihne des Impulsforums in Halle 9 werden an 5 Tagen 47
renommierte Trainer und internationale Keynote-Speaker Business
Impulse im Minutentakt geben. Schwerpunktthemen sind Fiihrung,
Qualifizierung, Weiterbildung, Innovation, Marketing, Verhandlungskunst,
Kommunikation, Rhetorik sowie Motivation und Erfolg.

,Effektiver kann berufliche Bildung nicht sein”, erklart Gerd Kulhavy,
Veranstalter des Impulsforums im Rahmen der didacta und Griinder
von Speakers Excellence, Europas flihrender Redneragentur. Als Griin-
der und Geschéftsfiihrer von Speakers Excellence gilt er als der Erfinder
der Wissensforen, der renommierten Kongresse, die in insgesamt zwolf
deutschsprachigen Metropolen stattfinden.

3. IMPULSFORUM in Halle 9
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,Die didacta wird mit dem Impulsforum zum Weiterbildungsmarathon
und findet mit dem Trainer-Marketing-Tag seinen kronenden Ab-
schluss. Wo sonst konnen Unternehmen und Weiterbildungsinteres-
sierte tdglich 10 Referenten der Extraklasse mit einem Feuerwerk an
unterschiedlichen Impulsen in so kurzer Zeit mit dem Kauf nur einer
Messeeintrittskarte erleben? Das ist einmalig.”

Freuen Sie sich auf komprimiertes Wissen von den Besten der Branche,
mit vielen namhaften Buchautoren wie z. B. Edgar K. Geffroy, Sabine
Hibner & Carsten Rath, Rolf Schmiel, Prof. Dr. Elmar Wienecke, Oliver
Geisselhart, Dr. med. Stefan Fradrich, Suzanne Grieger-Langer.

,Das ist Weiterbildung mit Action, Inspiration, Humor und Tiefgang
und das im Rahmen einer Messe”, so Kulhavy.

Ziel des Impulsforums sei es, so Speakers Excellence, Menschen
Orientierung und Erfolgs-Impulse zu geben. Das globale Business
andere sich extrem schnell, erfordere Wandlungsféhigkeit und
Ausnahme-Kompetenz im Job und im Leben. Hier kann jeder etwas
mitnehmen — Weiterbildung und Karriere-Know-How fiinf Tage lang”.
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UBERSICHT PROGRAMM 3. IMPULSFORUM

REDNER MARKETING

Dienstag 16.02.2016 Mittwoch 17.02.2016 Donnerstag 18.02.2016 Freitag 19.02.2016 Samstag 20.02.2016
09:00 Uhr 09:00 Uhr 09:00 Uhr 09:00 Uhr 09:00 Uhr
Come Together Come Together Come Together Come Together Come Together
10:00 Uhr 9:30 Uhr 9:30 Uhr 9:30 Uhr 9:30 Uhr
BegriiBung BegriilSung BegriiRung Begriillung BegriiRung
10:10 Uhr 09:45 Uhr 09:45 Uhr 09:45 Uhr 10:15 Uhr
Katrin Seifarth  Norbert Beck Anja Persch Tim Schédlich Gerd Kulhavy
10:45 Uhr 10:20 Uhr 10:20 Uhr 10:20 Uhr 11:05 Uhr
Sabine Hiibner & Barbara Plaschka Kishor Sridhar Sigrid Biittner Heiko Lube
Carsten K. Rath .....................................................................................................................................................................................................
10:55 Uhr 10:55 Uhr 10:55 Uhr 11:55 Uhr
------------------------------------------------- Edgar K. Geffroy Dr. med. Glinter Mainka  |Frank Scheelen
11:35 Uhr StefanFradrich SN 2| T
Michael Mann o EUISTRESE 12:40 Uhr
------------------------------------------------- 11:45 Uhr e 11045 Uy Mittagspause
12:10 Uhr Dirk Rauh 11:45 Uhr Vera |
Boris Schwarz s Sabine Krichel- 13:30 Uhr
""""""""""""""""""""""""""""" 12:15 Uhr Oberhardt Leiendecker Mario Schmidt
12:40 Uhr Mittagspause ....................................................................................................................................................
Mittagspause s 12:15 Uhr 12:15 Uhr 14:20 Uhr
"""""""""""""""""""""""""""""" 13:15 Uhr Mittagspause Mittagspause Dominic Multerer
13:40 Uhr Michaele ....................................................................................................................................................
Hanno Goffin Kundermann 13:15 Uhr 13:15 Uhr 15:10 Uhr
"""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""" Paul Misar Petra Wagner Thomas
14:15 Uhr 1350 URE s e Spiekermann
Andreas Buhr Evelyne 13:50 Uhr 13:50 Uhr
--------------------------------------- Summhammer  Matthias Herzog Elfrieda
1450 UNr s e Patscheider
Jiirgen Zirbik 14:25 Uhr 14:25 Uhr Winkler
""""""""""""""""""""""""""""" Dr. Susanne Svenja Dederichs -
15:25 Uhr Dietz oo 14:25 Uhr
Domenico Anic s 15:00 Uhr Georg
--------------------------------------- 15:00 Uhr Holger Steitz Schwinning
16:00 Uhr Alexander Miuller s s
Oliver | B 15:35 Uhr 15:00 Uhr
Geisselhart 15:35 Uhr Rolf Schmiel Beate Recker
Prof.Dr. ~  EhA @
................................................. Elmar wienecke e ]535 Uhr
16:50 Uhr 16:25 Uhr Suzanne
Bernhard Dr. Ing. Karl- Grieger-Langer
Schweizer 16:25 Uhr Heinz Hellmann
................................................. Martin Miiller

"""""""""""""""""""""""""""" 16:25 Uhr

Alexander BuBller




PROGRAMM DIENSTAG - 16.02.2016

v

1 10:10 Uhr

» KEYNOTE 1 10:45 Uhr

YL T R [T T AT 3 1 N EY 1) |, Das beste Anderssein ist Bessersein”

Sabine Hiibner und Carsten K. Rath sind das Griinderduo der Managementberatung
RichtigRichtig.com. Gemeinsam entwickelten die beiden ein wirksames System fiir Kun-
denbegeisterung. Als Spezialist steht RichtigRichtig.com mit seinem Team Unternehmen
von der Analyse und Beratung tber die Strategieentwicklung bis hin zur Umsetzung
und Qualitdtsmessung zur Seite. Im Mittelpunkt des Denkens und Handelns steht die
Konzentration auf den Kunden und dessen Begeisterung fiir das Unternehmen. Das
Ergebnis: Engagierte Mitarbeiter, loyale Kunden und wirtschaftlicher Erfolg. Sabine Hiib-
ner ist, Service-Expertin Nr. 1 in Deutschland” (Pro 7), erfolgreiche Unternehmerin und
eloquente Keynote-Speakerin. Ihren reichen Erfahrungsschatz verbindet sie praxisnah
mit ihrer Expertise in Beratung und Strategieentwicklung. Der Unternehmer Carsten K.
Rath ist Deutschlands leidenschaftlichster Service Excellence und Leadership Experte

»Wie Kundenbegeisterung gelingt. welearning -
GEMEINSAM.BESSER.WERDEN"

Kundenbegeisterung fangt beim Mitarbeiter an und darf kein Zufall sein. Sie braucht
System und den richtigen Spirit. In diesem Vortrag erfahren Sie, wie Sie die Wahreh-
mung lhrer Mitarbeiter konsequent und systematisch auf die Begegnungsqualitdt
mit Ihren Kunden richten. Das Ergebnis: Souverane Mitarbeiter, loyale Kunden und
wirtschaftlicher Erfolg.

und international gefragter Keynote-Speaker.

Katrin Seifarth JEs SIEgER-Team — wie Frauen und Manner wirklich erfolgreich zusammenarbeiten”

Katrin Seifarth ist Managementtrainer, systemischer
Business-Coach, NLP Master und Wingwave-Coach. Nach
einer Karriere beim Konsumguterriesen Procter & Gamble
fiihrt sie heute ihre eigene Trainings- und Coaching-Firma
Jtrain effect”. Zu ihren beiden Schwerpunktthemen,Frau
im Berufsleben” und,Zusammenarbeit Frau-Mann” bietet
sie in namhaften Unternehmen interaktive Seminare und
Workshops an und hat dazu zwei Biicher,Aus den Hemm-
schuhen in die Stockelschuhe” und ,Das SIEgER-Team”
erfolgreich veroffentlicht. Das Thema der geschlechter-
spezifischen Unterschiede begegnete ihr bereits in ihrer
eigenen Karriere, aber auch immer wieder in ihren Semi-

nare und Workshops sowie privat in ihrer WG mit drei
Mannern”. Sie méchte - beruflich wie privat - dem,Kampf”
um die besseren Verhaltensweisen ein Ende setzen und
stattdessen wohlwollend darauf blicken, was Frau UND
Mann voneinander lernen, wie sie sich gegenseitig un-
terstiitzen und Potenziale heben konnen.

»Das SIEgER-Team - wie Frauen und

Manner wirklich erfolgreich zusam-

menarbeiten”

+ Wie Sie geschlechterspezifische Verhaltens- und
Kommunikationsweisen (am Arbeitsplatz) erkennen
und verstehen

+ Wie Sie durch das eigene Verhalten gezielt die Starken
des anderen Geschlechts zu Tage fordern und nutzen

Aufzeigen anhand typischer Geschéftssituation, wie Sie
die Starken von Frauen und Mannern kombinieren und
zu einem echten SIEGER-Team

’ m LIn Zeiten des rasanten Wandels brauchen Menschen einen Punkt, der still ist -

wie im Auge eines Sturmes, von dem aus sie sehen, urteilen und handeln konnen.”

L.
»11:35 Uhr

(& 7]

(» 12:10 Uhr

» 13:40 Uhr

Michael Mann arbeitet seit 15 Jahren als Speaker, Leiter
und Trainer. Er versteht es, mit seinen Referaten etwas zu
schaffen, das einmalig ist. Er fiihrt seine Zuhérer mit gro-
Rer Wertschatzung an die Quelle ihres eigenen Potenzials.
Seit 20 Jahren beschéftigt er sich praktisch mit der Kraft
der eigenen Glaubenssatze. Zu seinen Kunden zahlen
nambhafte Unternehmen u. a. aus der Automobilindustrie,
Banken und Versicherungen sowie Manager und Spitzen-
sportler. Mann ist ein Mann aus der Praxis fir die Praxis,

Boris Schwarz ist Speaker und Experte fiir Gesundheit und
mehr Lebensenergie mit dem Schwerpunkt Erndhrung
und Fitness, freier Dozent und Buchautor. Er versteht es
auf unterhaltsame Weise Menschen so zu bewegen, dass
sie mehr Eigenverantwortung fir ihren Korper und ihre
Gesundheit ibernehmen. Seine Vortrége, Blicher und Se-
minare sind fachlich fundiert und 16sen bei seinem Audi-
torium nachhaltige Handlungsimpulse aus. Dabei nutzt
er seine Expertise aus Uber 20 Jahren Erfahrung um Men-
schen aufzuzeigen, wie sie durch eine optimierte Ernah-
rungs- und Bewegungsweise nicht nur schlanker und fit-
ter, sondern auch gestinder und leistungsféhiger werden.

der bei Reden begeistert wie ein Feuerwerk und nachhal-
tig motiviert. Mann belegte das letzte Studium universale,
daihn die groBRen Fragen interessieren: Theologie in Bonn
und in Berkeley Kalifornien. Es folgten Ausbildungen u.a.
zum Teamentwickler, Mentaltrainer und Meditationsleh-
rer. Er hilft Menschen, Veranderungen aktiv zu gestalten.
Derzeit arbeitet er als Leiter des, jenseits” und bietet City-
Pastoral im Trendquartier von Zrich.

| EX R e 24 , FABELHAFT FIT — BEWUSST GUT LEBEN”

Unter anderem hat erim Rahmen dieser Tétigkeiten seine
erfolgreiche und in der Praxis erprobte ,8-Diamanten-
Strategie” sowie das ,8-Minuten-Anti-Stress-Workout”
entwickelt. Boris Schwarz’ Zuhorer erfreuen sich neben
mehr Lebensenergie auch an einer besseren Gesundheit
und seine Auftraggeber tber sinkende Krankenstéande
und gestindere, leistungsfahigere Mitarbeiter.

,Veranderung: Untergehen, Schwimmen
oder auf den WELLEN REITEN”

+ Wir machen einen Wandel durch, der vergleichbar ist mit
dem Ubergang vom Mittelalter zum Industriezeitalter
und das alles in 2-3 Generationen. Wir missen schwim-
men lernen und das nicht im Schwimmbad sondern auf
dem Meer - bei Sturm. Erfahren Sie, wie Sie sogar Wellen
reiten kénnen.

»~FABELHAFT FIT -
BEWUSST GUT LEBEN”

« Erhalten Sie Tipps, Tricks und Kniffe fiir ein besseres
Wohlbefinden und weshalb gerade Size Zero nicht
erstrebenswert ist

« Lieben und pflegen Sie Ihren Korper auch von innen,
denn erist Ihr wahres Zuhause. Es ist nicht die Immobilie,
in der Sie nur wohnen

- Erfahren Sie, welcher Nahrstoff lhnen nicht nur mehr
Lebensenergie beschert, sondern Sie auch fabelhaft fit
& schlank macht

m +Was machen die besten Unternehmer besser als die Guten?”

Was macht Erfolg? Strategie, Marketing, Innovation, Wis-
sen und Begeisterung. Es sind die Werte, die heute den
Wettbewerb entscheiden und in keiner Bilanz erscheinen.
Hanno Goffin beantwortet in spannenden Vortragen die
Frage: Was machen die besten Unternehmen besser als
die Guten?” Basis sind umfangreiche empirische Ergeb-
nisse renommierter Adressen wie Harvard, MIT, McKinsey,
Nobelpreistrager und eigene 25-jahrige Fiihrungserfah-
rung in internationalen Branchenfihrern. Er erreichte

eine erfolgreiche Karriere bis in die Geschéftsleitung und
den Kreis leitender Direktoren von Konzernunternehmen
und groBen Mittelstandlern. Seine Laufbahn fuhrte ihn in
langjahrige Auslandstatigkeiten. Er spricht fiinf Sprachen,
ist Dipl.-Ing. der TH Aachen und hélt einen MBA der Top-5
Business-Schools in Europa. Er ist zertifiziert als Berater
vom Institut fir Betriebsberatung &Wirtschaftsférderung,
Berlin und der Gesellschaft fiir Krisenmanagement, Kiel.

,Was machen die besten Unternehmer
besser als die Guten?”

« Die DNA des Erfolgs der Top 100 aus tausenden
Unternehmer

+ Wie Ihr Unternehmen (fast) ewig lebt und kaum alter
wird: ein physikalisches Naturgesetz

« Richtige Antworten auf neue Geschaftsmodelle des
Wettbewerbs



» 14:50 Uhr

PR T,
» 16:50 Uhr

» KEYNOTE 2 16:00 Uhr

PROGRAMM DIENSTAG - 16.02.2016

Oliver Geisselhart ,Kopf oder Zettel? Ihr Geddchtnis kann wesentlich mehr als Sie denken!”

Dipl.-Betrw. Oliver Geisselhart ist laut ZDF Deutschlands Gedéchtnistrainer Nr. 1. Er

zahlt zu den erfolgreichsten Referenten Europas. 1983, mit 16 Jahren, war er Europas
jlngster Gedéchtnistrainer. Der Bestseller-Autor ist Uni-Lehrbeauftragter und seine

als Sie denken!”

,Geisselhart-Technik des Gedachtnistrainings” gilt unter Experten als die praxisorien-

tierteste. Der,GeddchtnisPapst” (TV HH1) versteht es in unnachahmlicher Weise, mit
Witz, Charme und Esprit seine Zuhorer zu begeistern, zu motivieren und zu Gedacht-
nisbenutzern zu machen. Verbliiffende Merkleistungen vollbringt jeder Teilnehmer
bereits nach 15 Minuten Vortragszeit. Dies brachte ihm im Jahr 2000 und 2013 den Titel

,Gedéchtnistrainer des Jahres” ein. In nahezu comedyhafter Vortragsweise fasziniert

er jahrlich zigtausende Teilnehmer. Firmen aller Branchen buchen ihn weltweit fiir

motivierende Mitarbeiter- und Kundenveranstaltungen.

« Fachliteratur & Infos speichern

»Kopf oder Zettel? lhr Geddchtnis kann wesentlich mehr

+ Namen und Gesichter sofort merken

+ Reden bzw. Vortrége frei halten
+ Argumente in Gesprachen immer parat haben
+ DenTerminkalender im Kopf haben

[CEXR T | Die Qualitit meines Denkens, meiner Fragen, bestimmt die Qualitat meines Lebens”

Andreas Buhr, Unternehmer, Buchautor und Redner, ist der
Experte, wenn es um das Thema Flihrung im Vertrieb geht.
Der als ,Umsatz-Maschine” bekannt gewordene, mehrfach
ausgezeichnete Top-Referent und Trainer des Jahres ist zu-
dem einer der wenigen deutschen Certified Speaking Pro-
fessionals (CSP). Von September 2013 bis September 2015
war Andreas Buhr Prasident der German Speaker Associa-
tion (GSA). Die Buhr & Team Akademie begleitet, berét und
fuhrt die Kunden im Rahmen ihrer modulartig aufgebauten

3.0-Inhouse-Akademie mit Online- und Offline-Elementen
von der ersten Bedarfsanalyse, ilber den Einsatz der richtigen
Tools hin zu nachhaltigen Ergebnissen. Die Akademiephilo-
sophie,wir tun, was wir lieben, und wir lieben was wir tun.
Wirglauben an die Wirkung von Trainings. Wir konzentrieren
uns auf Stérken. Wir trainieren auf Augenhohe. Wir bleiben
Lernende?, hilft uns und unseren Kunden, in den Prozessen
immer fokussiert zu bleiben und die Zusammenarbeit weiter
voranzutreiben.

Jurgen 411714, Mehr gesunden Menschenverstand ins Business”

Studium. Radio. Studium Sport, Germanistik. Volontariat
und freier Radiojournalist. 15 Jahre Horfunk als Fiih-
rungskraft, Journalist, Moderator.

TV. Journalist. Zwei Jahre freier Fernseh- und Hor-
funkjournalist: Sat.1 Berlin, RTL K&In, WDR Koln und
Dusseldorf. Agenturen. Marketing. Leiter Presse und
Media bei internationaler Sport- und Kulturagentur.
Vorstand einer klassischen Werbeagentur. Konzeptionier
und Marketingberater.

Training. Coaching. Seit 2000 Business-Trainer, Coach
und Autor. Trainings und Coaching in Kommunikation,
Fuhrung, Verkauf.

Speaker. Entertainer. Das grofSte Publikum — 50.000
beim CHIO Weltreittunier Aachen. Interaktive Vortréage
zwischen 30 und 180 Minuten, vor groBem und kleinem
Publikum. Themenwelt: Business mit gesundem Men-
schenverstand — Fihrung, Verkauf, Kommunikation.
Autor. Biicher.,Sie kdnnen das — Kommunikation mit
GMV",,So ticken wir — psychologische Phanomene”,
Verkaufen mit GMV — mit gesundem Menschenver-
stand gelassener verkaufen.”

Domenico Anic ,Mutig anders sein — machen Sie Markt”

Domenico Anic ist 1972 geboren, verheiratet und Vater
von finfTochtern. Als Patchwork-Familie und selbststan-
dig Tatige durften er und seine Frau viele Herausforde-
rungen bewdltigen. Bis zum Jahre 2010 war Domenico
Anic als Finanz- und Unternehmensberater tétig. In dieser
Branche durfte er viele Héhen und vor allem Tiefen er-
leben. Doch einmal mehr aufgestanden als hingefallen
zu sein hat sich ausgezahlt. Heute fihren er und seine
Frau ein bundesweites Unternehmen. Sie versorgen
Finanz- und Unternehmerberater, Steuerberater sowie

Rechtsanwalte mit Dienstleistungen und Rund um
Serviceangebote fir deren Kunden und Mandanten
im Bereich der rechtlichen Vorsorge. Innovation, ab-
soluter Kundennutzen und eine hochgradige Service-
orientierung hat Sie zu Vorreitern in einem juristisch
gepragten Markt gemacht. Er ist ebenfalls bundesweit
als Vortragsredner tatig. Seine Themen sind Motivation,
Unternehmensfiihrung, Vertrieb und rechtliche Vorsorge.
Zum Thema Verkauf hat er 2013 ein Buch veroffentlicht.

»Machen statt meckern -

Mit ©lean leadership zu mehr Erfolg
in wirtschaftlich schwieriger Zeit”

- Dieser Vortrag andert die Blickrichtung und zeigt lhnen,

was Sie konkret besser machen konnen, um gut durch-
zukommen und um bessere Ergebnisse zu erzielen.

»Fiihrung mit GMV“

Wie Sie mit gesundem Menschenverstand

souveran fiihren

« Fuhrungsdilemma: GMV fehlt weitgehend im
Geschéftsleben. Besonders hart trifft das Fiihrung. Als
Coach und Trainer fiir Chefs erlebt Jtirgen Zirbik einiges.
Neben Zahlen, Daten und Fakten liefert er unglaubliche
Geschichten. Aha-Erlebnisse eingeschlossen.

« Fihrungschance: GMV bedeutet die Dinge einfach zu
halten. Da vieles im Argen liegt, ist es recht einfach, Fiih-
rung besser zu gestalten. Ganz pragmatisch gibt Jirgen
Zirbik Tipps zu Selbstfiihrung und Leadership. Sicher
entscheiden, klar kommunizieren, souverdn tiberzeugen.

»+Was Affen von Haien lernen konnen”
+ Wie man einen Markt auf den Kopf stellt

Bernhard Schweizer ,Business Rocker® - Besser machen statt besser wissen.”

Schweizer ist Organisationsentwickler, Executive Coach
und Autor. 2003 griindete er seine Unternehmung:
gastfreundschaft bernhard schweizer GmbH. Schweizer
lehrt Organisationen, wie diese sich aus eigener Kraft
weiterentwickeln konnen. Weiterentwicklung ist fiir ihn
evolutiondres Lernen. Mit seinem ganzheitlichen Ansatz
sorgt er dafir, dass Organisationen und Systeme nicht
stillstehen und bereit sind fiir den permanenten Wandel.
Sein Vorgehen beschreibt er in drei Worten: anstoen —
bewegen - rocken. Er interpretiert damit den Wandel

auf eine fiir ihn unverwechselbare Weise. Ein Wandel,
dem sich jede Organisation stellen muss, wenn sie, dem
Gesetz der Evolution folgend, tiberleben will. Und das
unabhdngig davon, ob die Organisation ein Konzern ist
oder ein Familienbetrieb. Unabhéngig auch davon, ob
es sich um ein Wirtschaftsunternehmen oder eine Non-
Profit-Organisation handelt. Fiir seine Auftraggeber ist er
der Evoluzzer, der die Entwicklung anstoRt, begleitet und
bis in den Unternehmensalltag tragt.

»Wie Sie den Wandel rocken”
« Organisationsentwicklung — ganzheitlich oder gar nicht

+ Umfassend wirksam entwickeln,Take-Five": Die 5 Schlts-
selfaktoren fiir den Wandel
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» KEYNOTE 1 10:55 Uhr

Edgar K. Geffroy, Gl | Unternehmen miissen sich in der digitalen Welt neu erfinden!

In Zukunft werden wir anders einkaufen, anders verkaufen, ja sogar anders leben.”

»(09:45 Uhr

»10:20 Uhr

» 11:45 Uhr

»13:15 Uhr

Seit 30 Jahren ist Edgar K. Geffroy durch seinen unermudlichen Pioniergeist, mit seinen

Vortrégen stets am Puls der Zeit, um Unternehmen neue Chancen aufzuzeigen und da-
bei gewohnte Denkmuster aufzubrechen.,Erfolge entstehen im Kopfl” ist die Grundlage
fur Geffroys Vortrage. Veranderung soll Spal8 machen, die Menschen mitrei3en, genau
wie seine Vortrage. Durch seine charismatische Art und mit einem wahren Feuerwerk
an Ideen fur neue digitale Wege begeistert er seine Zuhérer und inspiriert zu unterneh-

im Kopf lhres Kunden.

merischem Neudenken. Geffroy erfand Clienting®, eine moderne Kundenlehre, die die
Beziehung zum Kunden in den Mittelpunkt stellt. Sie zu verbliffen und nicht nur zu-
friedenzustellen, das ist sein Antrieb. Top-Speaker mit tiber 2.700 Auftritten vor mehrals
einer halben Mio. Menschen — Bestsellerautor mit mehr als 250.000 verkauften Blichern
in 25 Landern — begeisterter Vordenker fiir innovative Erfolgsstrategien.

(Yo T gl - {-Td 4 ,Best of Service WM*

Norbert Beck ist Experte fir Emotionsmarketing
und seit mehr als 25 Jahren als erfolgreicher Un-
ternehmer und Vortragsredner tdtig. Der diplo-
mierte Wirtschaftsingenieur hat 2006 gemeinsam
mit seinem Bruder Johann Beck die Service Welt-
meisterschaft erfunden. An der Service WM haben
sich bisher 6.000 Unternehmen beteiligt, fir die
mehr als 500.000 Kundenmeinungen ausgewertet
wurden. Die Erkenntnisse aus den Analysen von 10
Jahren Service Weltmeisterschaft, kombiniert mit
aktuellem Wissen der modernen Gehirnforschung
geben die Brider Beck in ihren Blchern,Service ist

sexy”,,hirnlos verlaufen war gestern”, und,,artig oder
einzigartig” weiter. Drei Jahre leitete er den Campus
der Fachhochschule fiir angewandtes Management
in Neumarkt und gab sein Expertenwissen als Fach-
hochschuldozent weiter. Seit 2014 gehort er zu den
TOP 100 Excellente Unternehmern von Speakers
Excellence.

~Herzenssache Kunde in der digitalen Welt”

« Die sieben Schliissel zum einzigartigen Kunden Erfolg: Mit der Clienting Strategie stellen
Sie die Marktregeln auf den Kopf, schaffen neue Kunden Erlebnisse und werden Erster

»Die Erfolgsstrategie der Service
Weltmeister”

« Der Kaufknopf im Kundenkopf

« Artig oder einzigartig

« Service Weltmeister finden Service Innovationen

Service Weltmeister steigern ihre Begegnungsqualitat
« Service Weltmeister messen ihre Kundenbeziehung

« Ziel: Mit emotionalen Service neue Kunden gewinnen
und bestehende Kunden loyalisieren

CETOETERd EH €Y  Mehrwert durch Nihrwert. Genussvoll Essen ist angesagt.”’

Barbara Plaschka ist Erndhrungsexpertin mit Freude am
Genuss. Sie studierte Biologie in Minchen und machte
zeitgleich die Ausbildung zur Erndhrungsberaterin am
Zentrum fir Naturheilkunde und zur zertifizierten LOGI-
Trainerin. Seitdem gibt die erfolgreiche Buchautorin und
Speakerin ihr Wissen in Einzelcoachings, Seminaren und
Impulsvortrdgen weiter. Zahlreiche Medien in TV, Print
und Horfunk holen sich regelmaBig Rat bei der gefragten
Expertin. Sie versteht es, komplexe Zusammenhange auf
einfache und verstandliche Art und Weise zu vermitteln.

Die zahlreichen Erndhrungsfallen des oft turbulenten
Alltags sind auch ihr nicht fremd. Daher legt sie bei der
Vermittlung einen groBen Wert auf einfache Losungsan-
sétze, die definitiv jeder in sein Leben integrieren kann. Ihr
Publikum profitiert von vielen AHA-Effekten, die gerade
im bewegungsarmen Alltag einen groen Mehrwert fiir
die Gesundheit bringen. Kalorienzahlerei war gestern —
heute steht Genuss an erster Stelle.

m ,Geht’s noch? — Mit Klarheit zu mehr Erfolg”

Seit Uber 20 Jahren ist Dirk Rauh gefragter Mentor, Coach
und Trainer in Unternehmen. Schon im BWL-Studium
interessierte er sich nicht nur fir, Erfolgszahlen” sondern
fur die Hintergriinde menschlichen Verhaltens. Wéhrend
seiner Zeit in den USA préagten ihn u.a. Seminare bei
den GréRen der NLP-Szene. Fundierte Ausbildungen im
Bereich Personlichkeitsentwicklung sowie ein Psycho-
logiestudium stehen fiir sein tiefes Interesse am Men-
schen. Aus diesen Erfahrungen heraus, entwickelte er das
EinsichT-Konzept fiir nachhaltige Kommunikations- und

Michaele Kundermann

und Weicheier?”

Michaele Kundermann fordert seit ber 20 Jahren
Emotionale Kompetenzen bei Fihrungskraften und
Mitarbeitern — durch Vortrége, Coaching/Mediation und
Seminare. Darin erkennt sie das grofSte unausgeschopfte
Entwicklungspotenzial in Unternehmen und Gesellschaft.
Fuhrungskrafte und Mitarbeiter wollen ihr Bestes geben
— doch sie stolpern tiber bremsende Emotionen. Unter-
nehmen wollen sich erneuern — doch ein unsichtbares
Gummiband zieht sie in alte Muster zurtick. Es ist erwie-
sen, dass Emotionale Kompetenzen Gber den Erfolg, die
Leistungsfahigkeit, die Gesundheit und das Miteinander

Personlichkeitsentwicklung. Dabei steht der ,sich-selbst-
bewusste” Mensch und nicht, wie zu oft, eine blinde Leis-
tungsorientierung im Vordergrund. Mit dem Motto,Bring
den Miill raus” fordert er auf, programmierte Rollen zu
hinterfragen und zum Gestalter des eigenen Lebens zu
werden. Das gibt Kraft fir Lésungen und fiihrt zu einer
inneren Gelassenheit — beruflich und privat. Diese Ein-
sichT-Orientierung beschreibt Dirk Rauh auch in seinem
Buch,Geht’s noch?".

~Mehrwert durch Nahrwert. Genuss-
voll Essen ist angesagt.”

+ Wie Sie genussvoll den Pfunden den Kampf ansagen

+ Wie Sie aus der HeiBhunger-Spirale ausbrechen und die
Angst vorm Fett verlieren

« Wie Sie die Energiewende fir Ihren Korper starten und
sich auf mehr Wohlbefinden und Genuss freuen dtirfen

»Bring den Miill raus - Lebe Dein
Potenzial!”

+ Weshalb es wenig hilft, viel zu wissen

+ Weshalb wir Probleme nicht einfach zu Herausforde-
rungen umdefinieren kdnnen

« Weshalb wir unseren Fuzzy kennen sollten, um das
Hamsterrad verlassen zu kénnen

+Emotionale Kompetenzen im Unternehmen — nur etwas fiir Frauen

in Unternehmen und Gesellschaft entscheiden. Um die-
ses Potenzial zu fordern, bendtigen wir eine bewusste
Beschéftigung damit. Die Referentin hat eigene Metho-
den entwickelt, die Menschen befahigen, selbsténdig in
ihren Emotionalen Kompetenzen zu wachsen. Humorvoll
beschreibt sie unser emotionales Dilemma. Sie legt den
Finger in die Wunde und prasentiert tberraschende
Sichtweisen zu unseren emotionalen Féhigkeiten.

Wie Sie durch Emotionale Kompe-
tenzen...

« ein hohes Energie-Niveau erreichen und Ihr gréRtes
Talent férdern

« sich und Ihr Unternehmen bewegen — wo es bisher
stockt

+ das groBte unausgeschopfte Entwicklungspotenzial
von Fuhrungskréften und Mitarbeiter aktivieren

« Echtzeit-Feedback von Ihren Emotionen erhalten
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Prof. Dr. EImar Wienecke LSpitzenleistung in Wirtschaft und Sport —Fit statt Fertig"”

Prof. Dr. Elmar Wienecke hat neben seinem Studium und der Promotion im Bereich der
Sportwissenschaft die FuBball-Bundesligatrainerlizenz erworben und war mit seinen
damals 29 Jahren Deutschlands jingster Trainer in der zweiten FuBball-Bundesliga. Als
Griinder und Geschéftsfiihrender Gesellschafter von SALUTO — Das Kompetenzzen-
trum flir Gesundheit und Fitness in Deutschland entwickelte er in den vergangenen
20 Jahren erfolgreiche Trainingskonzepte fir Fiihrungskréfte, Freizeit-, Leistungs- und
Hochleistungssportler. Von seinem speziellen ,Energiekonzept” profitieren alle Per-
sonen, die langer gestinder und leistungsfahiger bleiben und ihre Lebensqualitét
erhalten wollen. Auch Olympiasieger, Welt- und Europameister vertrauen auf seine
Erfahrungen und Top-Profi-Mannschaften im Fuball- und Handballbereich in Europa
zeigen auBergewohnliche Akzeptanz fir seine ganzheitliche Energiestrategie!

»Spitzenleistung in Wirtschaft und Sport -

,Fit statt Fertig’”

+ Hoher - schneller — wetiter: Dies sind die Maxime unserer heutigen Leistungsgesell-
schaft. Teamgeist, Wettbewerb, Sieg und Niederlage. Sprachlich ist der Leistungssport
schon langst Bestandteil unseres Wirkens

+ Tagliche Stressoren fuhren immer haufiger zu Erschopfungszustanden bis hin zum
Burnout

- Mit optimalen Energiereserven lassen sich diese Uberlastungsreaktionen reduzieren,
denn auch das Gehirn reagiert nach den Grundsdtzen der Biochemie

Evelyne Summhammer

Evelyn Summhammer, Psychologin, Autorin, Rednerin,
Coach ist Expertin flir zwischenmenschliche Dynamiken
und menschenorientierte Unternehmensentwicklung.
Die zertifizierte Psychotherapeutin ist seit Gber 25 Jahren
auf Personlichkeitsentwicklungen und auf die Starkung
von menschlichen Potenzialen spezialisiert. Ihr langjah-
riges psychologisches und diagnostisches Hintergrund-
wissen ermdglichen Ihr rasches, pragnantes Erkennen von
zielfihrenden und praxistauglichen MaBnahmen. In ih-
rem Fokus liegt jeweils ihre Methode, Der MIP Effekt®”. Mit

,Der MIP Effekt® - Messbar mehr Erfolg”

dieser motiviert sie Menschen mit System und erméglicht
effizientes Selbstmanagement und Spitzenleistungen. In
ihren Seminaren und Vortrdgen begeistert sie ihre Teil-
nehmer mit ihrer humorvollen, charmanten und klaren
Art und Weise. Sie vermittelt gelebtes Erfolgswissen. Da-
bei versteht sie es, Menschen Bilder zu vermitteln, die Lust
auf die Entwicklung der eigenen Personlichkeit machen.

. Susanne Dietz ,OUSINNess® - damit Arbeit Sinn macht”

Dr. Susanne Dietz — Keynote-Speaker, Autorin und
erfolgreiche Unternehmensberaterin — studierte und
promovierte an der Ludwig-Maximilians-Universitét
Mnchen. Bereits mit 24 Jahren begeisterte sie in Lehr-
veranstaltungen an der LMU Minchen. Im Alter von 26
Jahren hatte sie ihren Doktortitel mit der Note 0,75 in der
Tasche. Davor war ihr Studieren und Promotion alleine zu
wenig: Sie wollte beides. Theorie und Praxis. Heute gilt
sie als Expertin fiir Sinn und Leitbilder in Unternehmen.
Sie entwickelt anspruchsvolle und vor allem anwend-

bare Modelle zu Werten, Leitbildern und in erster Linie
fiir SINN-volles Handeln in unserer Arbeitswelt. Sie macht
abstraktes schnell (be-)greifbar. Durch ihren hohen An-
spruch, vor allem an sich selbst, fesselt sie ihr Publikum
in ihren Vortragen. Langeweile ist fir Susanne Dietz ein
Fremdwort. Ihr Motto: Jeder Tag ist wertvoll — nutze ihn
5o, dass er sinnvoll wird!

»+Wie Sie schwierige Menschen steuern

- Querulanten, Besserwisser oder

Narzissten zielsicher begegnen”

« Wie Sie unterschiedliche Charakter verstehen lernen

« Die Balkonstrategie: Emotionale Fiihrung gewinnen
durch innere Distanzierung

« Interessensfelder statt Positionen: Schwierige Situationen
zielsicher entschérfen

»Cultural Fit - warum Werte Sinn

stiften!”

« Wie Sie die wahren Werte erkennen und Ihr Unterneh-
mensleitbild wirkungs- und SINNvoll integrieren

« Wie Sie auf Basis Ihrer Unternehmenswerte die richtigen
Mitarbeiter finden und langfristig begeistern

« Win und Win mit SINN — Was Mitarbeiter glticklich und
Unternehmen erfolgreich macht

Alexander Miiller ,Distruptive — Die Erfolgsformel des Silicon Valley”

Alexander Mdiller, Entrepreneur, Innovator und Querden-
ker ist Start-Up Unternehmer aus Leidenschaft. Er liebt es
Produktideen zu testen und daraus nachhaltige Unter-
nehmungen zu entwickeln. Er ist der Uberzeugung, dass
wir auf Grund der digitalen Revolution und dem expo-
nentiellen Innovationswachstum in einer epochalen Zeit
Leben, dessen Auswirkungen wir noch nicht erahnen. Mit
Begeisterung blickt er auf die aktuellen und zukiinftigen
Chancen: Es war noch nie so einfach gute innovative
Produkte zu entwickeln und erfolgreiche Unternehmen
aufzubauen.

Alexander Miiller berdt, begleitet und investiert in junge
Start-Ups und deren Griinder, u. a. als einer von welt-
weit 25 offiziellen Google Product Strategy Experts. Er
ist Geschéftsfihrer von drei innovativen Unternehmen,
Dozent an der Steinbeis-Hochschule-Berlin sowie Mit-
glied des Vorstands der ,German Speakers Association’
Alexander Miller ist ein Experte wenn es um die Themen
Entrepreneurship, Innovationen und Start-Ups geht.
In seinen Vortrdgen und Seminaren konfrontiert er die
Teilnehmer schonungslos mit ihren Herausforderungen.

+Who the f*** jst Goliath?”

+ Warum im digitalen Zeitalter die Kleinen die Gro3en
schlagen

m »Martin Miiller, Experte fiir Kundengewinnung mit Online-Bewertungsportalen”

Martin Miller verbindet die Themen Social Media und
Online-Reputation mit Vertriebskompetenz und Business-
Networking. Seine langjéhrige Erfahrung sammelte der
XING-Ambassador, Spitzentrainer und Eventveranstalter
in der Vertriebswelt von Banken und Versicherungen,
aber auch in IT- und Dienstleistungsunternehmen. Neben
XING, Facebook, Twitter & Co. setzt der Experte ftr Online-
Marketing, Online-Vertrieb und Online-Reputation vor
allem auf Bewertungsportale. Er sorgt fir mehr Reich-
weite im Netz und spiirbar mehr Umsatz. Martin Miller
ist professioneller Vortragsredner, Autor, Nutzenstifter aus

Leidenschaft sowie Dozent an verschiedenen Akademien,
die vor allem sein Know-How beim Vertrieb erklérungs-
bedurftiger Produkte im Netz und in der realen Welt
schétzen. Bevor er sich selbststandig machte, arbeitete
Martin Mdller viele Jahre lang fiir namhafte mittelstan-
dische Unternehmen im In- und Ausland in den Bereichen
Business Development, Aufbau von Vertriebsstrukturen
und Vertriebssteuerung.

»1hre besten Vertriebsmitarbeiter?

lhre zufriedenen Kunden!”

+ Wie Sie Kundenbewertungen fiir einzelne Mitarbeiter,
Teams oder unternehmensweit sammeln, monitoren
und werbewirksam im Internet prasentieren.
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Dr. med. Stefan Fradrich ,Lernen Sie Glinter kennen, Ihren inneren Schweinehund!”

Dr. med. Stefan Fradrich ist Motivationsexperte und Weiterbildungsunternehmer (GE-

» 11:45 Uhr

»09:45 Uhr
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L

DANKENtanken), sowie Direktor des Steinbeis Transferinstituts GEDANKENtanken der
Steinbeis Hochschule Berlin. Sein Trainerteam hélt im gesamten deutschsprachigen

Schweinehund!”

Raum Fiihrungs-Seminare. Seit 2003 ist Stefan als Trainer, Redner, Coach und Consultant

erfolgreich und schrieb einige Blicher, darunter Best- und Longseller. Stefan erfand das
beliebte Motivationsmaskottchen ,Giinter, der innere Schweinehund” und entwickelt
erfolgreiche Seminare (z. B.,Nichtraucher in 5 Stunden”). Viele kennen ihn auch aus
dem Fernsehen, wo er immer wieder als Coach zu sehen ist. Als professioneller Redner
motiviert Stefan Fradrich jedes Jahr Tausende Seminar- und Vortragsteilnehmer. Sein

schwachen

Ziel: komplexe Zusammenhénge verstandlich, logisch und unterhaltsam machen — und

dadurch etwas bewirken!

»Das Giinter-Prinzip: So motivieren Sie lhren inneren
« Welche neuronalen und psychologischen Mechanismen die Motivation fordern bzw.

- Wie Sie offener mit Angsten umgehen kdnnen
- Die komplexen bio- und psychologischen Zusammenhange guter Motivation
« Wie Sie ein ereignis- und energiereiches gltickliches Arbeits- und Privatleben fiihren

Anja Persch FLOKATI-Tag — wahle selbst dein Gliick! Mit der richtigen Einstellung zum Erfolg.”

Anja Persch ist Marketingexpertin, Vortragsrednerin
und Trainerin mit Begeisterung. Sie startete nach
ihrem Studium der Betriebswirtschaft ihren Karri-
ereweg in den Designer Outlets Zweibrlcken. Als
Marketingmanagerin war sie flr die Marktpositionie-
rung des groBten und erfolgreichsten Outlet Center
Deutschlands verantwortlich. Danach folgten weitere
Jahre als Marketing- und Vertriebsleiterin bei der AAG
Saarbriicken. 2008 griindete Sie ALLISMA — Agentur
& Akademie fiir Kommunikation, deren Kernbereiche
von der Marktanalyse Uber die Marketingberatung
bis zur Personal- und Personlichkeitsentwicklung
reichen. Neben ihrer Tatigkeit als Strategieberate-
rin und Trainerin ist Anja Persch Dozentin an der
ASW Berufsakademie Saarland flr Marketing und

Kommunikationspsychologie. Seit 2011 fihrt sie als
Prasidentin den Marketingclub Saar, den fiinftgroR-
ten Club in Deutschland. Mit ihrer frischen, moti-
vierenden Art der Vermittlung von gelebtem und
praxisorientiertem Experten-Know-Hows begeistert
sie ihre Zuhorer und versteht es, wichtige Impulse
zu geben, um auBergewdhnliche Wege zu gehen.

Kishor Sridhar ,Erfolg hat, wer die Menschen versteht”

Um Pléne und Projekte umzusetzen, sind wir auf unsere
Mitmenschen angewiesen — ob es der Chefist, der Kolle-
ge, die Angestellten oder eine andere Abteilung. Genau
hieran scheitert es aber oft im Alltag und es entstehen die
grolten Barrieren. Bestseller-Autor und Managementbe-
rater Kishor Sridhar begleitet Unternehmen seit 15 in der
Umsetzung von Vorhaben und zeigt, wie man mit den
Methoden der Verhaltenspsychologie spielend leicht die

Sabine Oberhardt PR Intelligenz als Erfolgsbeschleuniger”

Sabine Oberhardt, Expertin fiir Profilanalytik, Keynote-
Speaker, Coach widmet sich seit Gber 16 Jahren dem
Erkennen von Potenzialen und Talenten. Hierflr hat sie
mit dem Menschencode® eine ganzheitliche Methode,
bestehend aus sieben Codes, entwickelt. Sie blickt hinter
die Kulissen der Verhaltensmuster und gibt Unternehmen
eine Technik, mit der Mitarbeiter nach ihren Stérken aus-
gewahlt, Positionen richtig besetzt und Vertriebspoten-
ziale gesteigert werden. In ihren Vortrdgen zeigt Sabine
Oberhardt eindrucksvoll an vielen praktischen Beispielen
auf, wie Potenziale richtig erkannt und so eingesetzt wer-
den, damit Menschen noch erfolgreicher, gestinder und
engagierter zusammenarbeiten. Sie unterstiitzt Konzerne,

Barrieren seiner Mitmenschen tUberwindet. Unterhaltsam
und fundiert zeigt er, wie Menschen wirklich ticken und
wie man gemeinsam schneller zum Ziel kommt. In sei-
ner unkonventionellen Art begeistert er mit tiberraschend
Einsichten und praxisnahen Tipps.

mittelstandische Unternehmen, Banken und ist an ver-
schiedenen Hochschulen als Gastdozentin tatig. Sabine
Oberhardt ist Uberzeugt: ,Erfolgreich sind wir, wenn wir
Begeisterung fir das empfinden, was wir tun und ein
Umfeld haben, welches unsere Talente und Potenziale
fordert und férdert”

»Der FLOKATI-Tag — wahle selbst dein
Gliick! Mit der richtigen Einstellung
zum Erfolg”

Was unterscheidet uns Menschen von allen anderen Lebe-
wesen? Ganz einfach: wir haben die Wahl. Jede Sekunde
treffen wir Entscheidungen. Und jede hat Ursache und Wir-
kung. Sie kennen das alle: Der Morgen fangt beim Aufstehen
mies an und schon denken wir;,Na, wenn das so weiter geht,
dann wird alles nichts." Das Fatale ist, wenn Sie mit dieser
Einstellung ins Kundengespréch gehen, behalten Sie garan-
tiert Recht. Doch wie schaffen wir es dieses Denkmuster zu
durchbrechen und auch einen anfanglich miesen Tag zum
vielleicht erfolgreichsten unseres Lebens zu machen?

»Wie Sie Kollegen dazu bringen, das
zu tun, was Sie wollen”

« Innere Hindernisse der Mitmenschen erkennen
« Barrieren spielend leicht abbauen
+ Abteilungstibergreifende Zusammenarbeit ermdglichen

+ Gemeinsam Plane erfolgreich umsetzen

»~Emotionale Intelligenz als
Erfolgsbeschleuniger”

« Entwickeln Sie Ihre Wahrnehmungskompetenz
« Talente und Féhigkeiten erkennen und fordern

- Puzzle-Effekt: Die passenden Starken erfassen und
einsetzen

« Belastungsgrenzen friihzeitig entdecken und Lei-
stungspotenziale nutzen

- Perspektivenwechsel: So treffen Sie die bessere
Entscheidung!

m L,EINZIGARTIG — mit authentischer Positionierung und Branding mehr Erfolg”

Das Thema Branding ist heutzutage wichtiger denn je.
Das gilt nicht nur ftr Produkte und Unternehmen, son-
dern gerade auch fir alle, die beruflich erfolgreich sein
wollen. Nur wer sich richtig positioniert, es versteht, sich
als einzigartig zu ,vermarkten” und eine Ich-Marke dar-
stellt, hat die Chance, die zahlreichen Wettbewerber zu
tbertrumpfen. Doch was sollte man beachten, um aus
der Masse hervorzustechen? Worauf kommt es an? Ge-
nau das definiert Life Designer und Markenexperte Paul
Misar. Er erklart, wie wichtig es ist, sich auf einen Bereich

zu spezialisieren, und dass man ruhig auch den Mut
beweise sollte, einmal anzuecken. Darlber hinaus gibt
er dem Leser die zehn wichtigsten Grundregeln fir die
richtige Positionierung an die Hand. Abgerundet durch
konkrete Beispiele und unterhaltsame Anekdoten schafft
Paul Misar so einen Ratgeber, mit dessen Hilfe jeder zur
eigenen Marke werden kann.

»+Wie Sie im 21. Jahrhundert durch
Branding Ihre Kunden verbliiffen”

+ Wie Sie die neuen Spielregeln fiir Ihr persénliches
Branding und Ihre Positionierung nutzen

+ Wie Sie und Ihr Verkaufsteam von Druckverkaufern zu
Sogverkaufern werden

« Was Sie von Lady Gaga, Dieter Bohlen und Conchita
Wurst fiir Ihr Geschéft lernen kénnen
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Seit 1999 ist Rolf Schmiel als selbststandiger Diplom-Psychologe, Speaker und Buch-

autor tatig. Zu den Unternehmern, die mit ihm zusammenarbeiten, gehéren u. a. Audi,
Coca-Cola, DHL, Linde, Lufthansa, Siemens, Vodafone, Wirth und Xerox. Zu seinem

Markenzeichen, als Kongressredner, ist sein einzigartiger Vortragsmix aus Psychologie,

Spal3 und Motivation geworden. Rolf Schmiels Veroffentlichungen in renommierten
Verlagen wie Campus und Gabal, unterstreichen seine psychologische Fachkompe-
tenz. AuBBerdem ist er regelmafig als TV- und Radio-Psychologe in den Medien zu

erleben, u. a. MDR, WDR und ZDF. Sein Studium der Psychologie und Arbeitswissen-
schaften finanzierte er sich als Profi-Entertainer. Er trat in tiber 20 Léndern Europas
auf und stand in den 90-er Jahren u. a. mit David Copperfield und Thomas Gottschalk

zusammen auf der Bihne.

»Senkrechtstarter - Die ungeschminkte
Wahrheit iiber Motivation”

+ Zehn Motivationsmarchen, die Sie besser nicht glauben!
+ Wie aus Riickschldgen die groSten Erfolge entstehen!

« Was wirklich leistungsstark macht!

Matthias g LLe] | Behandeln Sie lhr Gegeniiber so, wie Sie behandelt werden wollen!”

Matthias Herzog ist Dipl. Wirt-Ing. (u. a. Studium University
of California, Berkeley) und hat Sportwissenschaften stu-
diert. Erist Keynote-Speaker, Autor und Experte fir nach-
haltige Motivation und Leistungssteigerung — in Unter-
nehmen und fiir Einzelpersonen in Beruf, Sport und Alltag.
Seine intensive Beschéftigung mit dem Thema seit Gber
15 Jahren sowie die erfolgreiche Teilnahme an Marathons,
IRONMAN und Treppenldufen sprechen fiir seine Authen-
tizitdt und Erfahrung. In den Medien ist er gefragter Ge-
sprachspartner, wenn es darum geht, Hochstleistungen
oder deren Ausbleiben in Sport und Wirtschaft zu erkldren

und pointiert zu kommentieren. Zu seinem Kundenkreis
zahlen namhafte Unternehmen und Organisationen. Da-
riber hinaus engagiert sich Matthias Herzog an Schulen
und unterstiitzt Spitzensportler, Nationalmannschaften
und Bundestrainer. Matthias Herzog steigert Leistungen
von Menschen und Unternehmen nachhaltig.

»Typisch Menschenkenntnis -

Menschenkenntnis auf einen Blick”

+ Wie Sie eigene Verhaltensweisen und die anderer
Menschen noch besser verstehen

+ Wie Sie Ihren Gegentiber innerhalb kiirzester Zeit einem
Typus zuordnen und Voraussagen Uber sein Verhalten
treffen

+ Wie Sie Ihre eigene Kommunikation (beruflich, privat)
optimieren

NELWTEI T LTSI T | FUHRUNG IM WANDEL — Vom Arbeitgeber- zum Arbeitnehmermarkt”

Svenja Dederichs ist Personalexpertin mit Uberblick. Sie
studierte Betriebswirtschaftslehre in Mannheim und war
nach dem Diplom mit 24 Jahren in einem DAX 30 Unter-
nehmen die damals jlingste Fihrungskraft im Personal-
bereich. Als Speakerin halt sie heute Impulsvortrage zum
Personalerfolg. Ihre Zuhorer profitieren davon, dass sie das
Thema Personalfiihrung aus dem Blickwinkel kennt: als
Personalmanagerin, Fihrungskraft, Mitarbeiterin, Perso-
nalberaterin, Dozentin und als Businesscoach. lhre Per-
spektivenvielfalt auf die Arbeitswelt und ihr praktisches

Fachwissen machen sie zu einer gefragten Expertin in
Sachen Mitarbeiterflihrung und Selbstfiihrung. Sie kennt
die Bedurfnisse der Arbeitgeber genauso wie die der
Mitarbeiter. Sie weil welche Herausforderungen die sich
wandelnde Arbeitswelt mit sich bringen wird und worauf
es bei der Mitarbeiterfihrung ankommt, um in Zukunft
die Nase vorn zu haben.

+,FUHRUNG IM WANDEL - Vom Arbeit-
geber- zum Arbeitnehmermarkt”

« Neues Filhrungsverhalten fiir die Arbeitswelt von
morgen

+ Indynamischen Zeiten den langfristigen Unternehmen-
serfolg sichern

- Die Generation Y verstehen, neue Talente finden,
gewinnen und halten

Holger Steitz LJErfolgreicher Vertriebsprozess — Entwickeln Sie ihren Vertrieb zu einer Umsatzmaschine”

Holger Steitz ist der Experte flir den Vertrieb und die Neu-
kundengewinnung fiir erklérungsbedirftige Produkte
und Dienstleistungen im B2B-Umfeld. Seit mehr als 20
Jahren und in mehr als 150 Beratungs- und Trainings-
Projekten beschaftigt er sich damit, wie Unternehmen
erfolgreich Investitionsgtter und Losungen an Geschafts-
kunden verkaufen kénnen. Er entwickelt wirksame Kon-
zepte, wie man mehr Auftragseingang, Umsatz und Ertrag
generieren kann. Er zeigt, was es tatsdchlich bedeutet,
wenn man aktiv mit systematischen Prozesse und nach-
haltigen Konzepten ernsthafte Neukundenakgquisition

Dr-Ing. Karl-Heinz Hellmann hat 2012 einen Schick-
salsschlag erlitten: er war in der Folge 8h klinisch tot.
Inzwischen fuihlt er sich wie neu geboren und es geht
ihm besser denn je. Das ist kein Wunder, sondern die kon-
sequente Umsetzung seiner eigenen Health-STRATEGIE.
Mit seinem Vortrag macht er seinen Teilnehmern Mut, das
eigene Schicksal selbst in die Hand zu nehmen und gege-
benes nicht einfach zu akzeptieren. Erfahren Sie anhand
seines Beispiels, wie er eine anscheinend aussichtslose

betreibt. Seine Kunden sind vorwiegend mittelstandische
Unternehmen — die Hidden Champions, die Innovati-
onstreiber, die Spezialisten — die 3,7 Millionen KMU’s in
Deutschland, die das Land zu dem gemacht haben, was
esist. Seine Vortrage und Seminare sind begeisternd und
bieten durch den extrem hohen Praxisbezug direkt um-
setzbares Wissen fur den sofortigen Einsatz im Unterneh-
mensalltag. Mit seinem Unternehmen — der SALE DIRECT
GmbH — Gibernimmt er aktive Vertriebsaufgaben zur Neu-
kundengewinnung im Rahmen eines Sales-Outsourcing.

' Dr.-Ing. Karl-Heinz Hellmann B e L iia

Lage gemeistert hat und welche wertvollen Botschaften,
Sie fur die Umsetzung von personlichen sowie Unterneh-
menszielen gewinnen kdnnen. Der Vortrag bertihrt jeden
Menschen und gibt Hoffnung, denn was er kann, kénnen
Sie auch. Es geht um professionelle Ziele setzen und Ziele
erreichen. In seinen,So bringen auch Sie Ihre PS auf die
StraBBe” -Trainings und -Vortrdgen begeistert er die Teil-
nehmer mit seiner knappen, prazisen und lebendigen Art
und Weise der Présentation von gelebtem Erfolgswissen.

Wie Sie mit den richtigen Prozessen und
Methoden...

« mehr Umsatz und Ertrag generieren
+ ungenutzte Potenziale heben
« Ihre Verkdufer zu Umsatzmaschinen machen

« einfach erfolgreicher und zielorientierter werden

,Gesund bleiben mit HERZ und
Verstand”

+ GroB3e Ziele ohne Burnout sicher erreichen
« Fundamentalgesetze bekdmpfen
- Widerstandskraft (Resilienz) starken
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» KEYNOTE 1 10:55 Uhr

tinter Mainka ,Erlebnismarketing — Kunden emotional gewinnen”

GUnter Mainka ist erfolgreicher Unternehmer, Keynote-Speaker, Moderator und ein

JI‘R\'L

1> 09:45 Unr

3

»13:15 Uhr

gefragter Event- & Marketingexperte. Er wurde fiir seine innovativen Leistungen mehr-
fach mit begehrten Branchen-Awards, u. a. dem EVA Award des FME ausgezeichnet.
Seine Beitrage als Autor und Journalist finden in Fachmagazinen und Biichern seit Jah-
ren grofle Beachtung. Der lebhafte und humorvolle Vortragsstil sowie sein fundiertes
Fachwissen préagen die Vortrage und Seminare von Guinter Mainka. Er bietet praxisnahe
und leicht umsetzbare Tipps und begeistert die Teilnehmer auf Firmenevents und

Kongressen. Mit Glinter Mainka wird jede Moderation und jeder Vortrag zum Erlebnis.
Guinter Mainka ist auBerdem der Chefstratege im Welt der Wunder Fernsehformat Secret
Hunters und damit regelmaBig im deutschen Fernsehen zu sehen.

»Fall auf oder Du bist weg!”

« Warum war friiher nichts besser?

« Wie generiere ich Aufmerksamkeit bei Neukunden
- Uberleben im WWW-Wahnsinn

+ MehrUmsatz durch Kreativitat

LT Y BT LT  Wer nur Haare schneidet, hat schon verloren — Qualitit schlagt Servicewdste!”

Tim Schddlich ist Unternehmer, Speaker und Experte
im Bereich Beauty, Lifestyle und Management. Sein
Ziel ist es stets, seine Kunden nicht nur zufrieden zu
stellen, sondern zu begeistern. Er entstammt einer
Unternehmerfamilie und griindete bereits 2006 im
Alter von 26 Jahren sein erstes eigenes Unterneh-
men. Nach stetig steigender Auslastung ist er mo-
mentan mit einer Vielzahl an Mitarbeitern an seinem
dritten Standort angekommen und bietet seinen
Kunden nun einen Total Beauty Store mit eigener
Privatpraxis flr dsthetische Schénheits-medizin an.
Kurze Zeit spater wurde Schadlich Top Referent im
Bereich Management eines angesehenen, etablier-

ten Kosmetikunternehmens. Darliber hinaus war
er erfolgreicher Livemoderator im Produkt-TV und
Experte auf den Bihnen groBer Beautymessen zu
Hause. Heute hilt er als Speaker europaweit Im-
pulsvortrdge zum Thema Kunden- und Produktbe-
geisterung. Sein Ziel ist es dabei, zu vermitteln, wie
Dienstleistungen spir- und erlebbar, Mitarbeiter zu
Topkréften und Kunden zu regelrechten Fans gemacht
werden konnen. Seine Zuhorer profitieren dabei von
seinem breiten Wissen aus der Praxis und seinem Kon-
nen, seine Kunden jedes Mal aufs Neue zu tiberraschen
und ihre Erwartungen zu tbertreffen.

»Preiskampf - nicht mit mir”

« Wie Sie Ihr Unternehmen und sich selbst gezielt
positionieren und etablieren

- Wie Sie emotionale Anker bei lhren Kunden platzieren
und Qualitat Preis schldgt

- Wie Sie dem Preiskampf in Ihrer Branche trotzen und
flr hochwertige Arbeit angemessene Vergiitung
erhalten

Wie Sie durch Empfehlungsmarketing den Umsatzpo-
wer fir Ihr Unternehmen langfristig steigern

Slgrid Buittner IS Management im Mittelstand — Erfolg hat drei Buchstaben...”

- 18 Jahre Managementerfahrung und -verantwor-
tung in den Bereichen Rechnungswesen/Controlling,
Einkauf, Ausbildungsleitung, sowohl in internationalen
Konzernen als auch in nationalen mittelstandischen
Unternehmen.

- Zertifiziert in systemischer Organisationsentwicklung
und als Reteaming-Coach

- Leadership Management International - Fiihrungskraf-
teentwicklung (Lizenz)

- Griindungs- und Vorstandsmitglied der,Manufaktur
flir Fihrungskultur im Mittelstand e.V."

Seit 1990 ist Sigrid Buttner selbstdndig als Beraterin/Trai-
nerin/Coach. Mit Idsungsorientiertem, systematischem
Vorgehen unterstiitzt sie seither Unternehmen dabei, eine
ganzheitliche Unternehmens- und Personalentwicklung
zu etablieren, vorhandene Potenziale zu identifizieren und
nachhaltig zu heben. Gemeinsam mit den Unternehmen
werden Strategien entwickelt, kommuniziert und umge-
setzt, um deren ambitionierte Ziele sicher, schnell und
effizient zu erreichen.

AT G E BT G (4G | ich mache Zukunft méglich”

Vera Krichel-Leiendecker steht fiir die Begleitung von
wirksamen Verdnderungen. Sie unterstUtzt ihre Kunden
darin, heutige Herausforderungen in zukiinftige Chancen
zu verwandeln. In ihren Coachings fiir Unternehmer und
unternehmerisch denkende Fiihrungskréfte, gewinnen
diese Klarheit tber ihre Situation und entwickeln trag-
fahige Zukunftsbilder und Losungsideen. Sie hat selbst
erlebt, was es bedeutet, als Unternehmerin international
erfolgreich zu sein, im Hamsterrad festzustecken und in
existentielle Krisen zu geraten. Sie weif3, wie man diese
Krisen zur Entwicklung nutzt, die sich auszahlt. Auf die-

se Erfahrungen greift Vera Krichel-Leiendecker in ihrem
inspirierenden Vortrdgen, Coachings und Publikationen
zuriick. In der Zusammenarbeit mit ihr entstehen Spiel-
wiesen fur zukiinftige Erfolge. Ihre besondere Starke ist es,
in komplexen Situationen verschiedenste Informationen
zu strategisch vorausdenkenden, kreativen Impulsen zu
verweben.

»~Bestes Management im Mittelstand -
Erfolg hat drei Buchstaben...”
Wie Sie...

« durch Top-Fiihrungsqualitdt in Ihrem Unternehmen
bessere Ergebnisse erzielen

zum Leuchtturm auf dem Arbeitsmarkt werden

als Unternehmen fiir Mitarbeiter und solche, die es noch
werden wollen, hoch attraktiv werden

« als Fihrungspersonlichkeit Profil gewinnen

,Vom roten Faden zur goldenen Spur:

Raus aus dem Dilemmazirkel und rein

in die Heldenreise - die Macht des

Zukunftsbildes”

+ Wie Sie lhre einzigartigen Fahigkeiten und Talente
entdecken

« Was Sie antreibt und was Sie brauchen, um die notwendige
Energie flir Veranderungen zu haben

« Die Zauberkraft des Zukunftsbildes — alles macht Sinn

Petra Wagner ,Ich stehe immer wieder auf — Wirkungsvoller Umgang mit den eigenen Kraften”

Die Key-Note Speakerin und u. a. ausgebildete Trauer-
begleiterin hat nicht nur langjéhrige Erfahrungen als
Trainerin und Coach von Menschen in Veranderungspro-
zessen. Auch personlich hat sie viele Herausforderungen
,durchgelebt” und kennt daher die Bedeutung um die
eigenen Kréfte sehr gut. Ihre Klienten und Teilnehmer aus
dem beruflichen und privaten Alltag unterstitzt sie, nicht
nur und unbedingt auch, bei der Findung nach weite-
ren und neuen Moglichkeiten um Krafte zu mobilisieren
z. B. nach einem schweren Verlust, um das Unfassbare
fassbarer zu machen. Sie macht Menschen Mut — nicht

nur mit ihrer eigenen Geschichte - und regt sie an, neue
Kraft-Inseln” wie auch neue (Losungs-)Wege fiir sich zu
finden. Als Impulsgeberin und, Briickenbauerin” bringt sie
mit lebendigen und praxisnahen Vortragen und Trainings
Menschen gerne zum Nachdenken und noch lieber ins
Handeln.

»Ich stehe immer wieder auf - Wir-
kungsvoller Umgang mit den eigenen
Kraften”

+ Wie setze ich wirkungsvoll und nachhaltig Grenzen und
schiitze diese?

Was sind meine Griinde fiir ein,Ja’, das ich nicht so

meine und was kdnnen meine Grinde fiir ein,Nein”
werden, hinter dem ich voll und ganz stehe?

"

Wie lebe ich mit den Konsequenzen fiir mein, kraftvolles'
Handeln?
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Profiler Suzanne Grieger-Langer — Vorstand Dt. Managerverband und Head of Think

Tank der Deutschen Wirtschaft. Seit 21 Jahren ist sie die Frontfrau der Grieger-Langer
Gruppe mit weltweit 150 Mitarbeitern. Die Erkennung von persénlichen Potenzialen
als auch von Betrug, ist ihr tégliches Geschéft. Entsprechend fordert Profiler Suzanne
Grieger-Langer den Status Quo der Schmusefiihrung heraus: ,Performer miissen von

Pfeifen und Psychopathen befreit werden“! Wer erfolgreich werden will, braucht einen
Coach. Wer erfolgreich ist und die Top-Liga entscheidend mitgestalten will, braucht
einen Profiler! Mit ihrem internationalen Team von Profilern ist sie Europas unangefoch-
tene Profilingexpertin. Die Spezialistin fiir die Stérkung von Personlichkeiten instruiert
Agenten wie auch Entscheider der Wirtschaft und Wissenschaft.

~Herausforderungen begegnen - 007 statt 08/15"

- Die 007 Erfolgsprinzipien fiir Agenten immunisieren gegen Krisen und Starken fur den
Wandel. So gelingt Erfolg mit Leichtigkeit.

Elfrieda Patscheider Winkler LEntriimpeln Sie lhren Kopf, seien Sie mutig und schaffen Sie

Platz fir Neues.”

Elfrieda Patscheider Winkler alias,The Diamond” kampfte
bereits im Mutterleib ums Leben, nach 4 Jahren erkrankte
sie ernsthaft und kdmpfte erneut darum. Aufgewachsen
als letztes von sieben Kindern einer grofen Bauernfami-
lie sucht sie stets nach Bestdtigung und Anerkennung.
Sie erkannte frih, dass sie ein ungeschliffener Diamant
ist der geschliffen werden will. 14 Jahre Praxiserfahrung
im Bereich Pflege und Gesundheit schérften den Blick
firs Wesentliche. Nach dem Abschluss als Akademischer
Mentalcoach an der Universitét in Salzburg ist sie Expertin,

wenn es um die Themen Ehrlichkeit, Motivation, Person-
lichkeit, Mut und Willenskraft geht. Sie ist ein Mutmacher,
die es versteht, den Menschen gerade in und mit heraus-
fordernden Berufen an die Selbstverantwortung zu appel-
lieren und sie zeigt, dass positives Denken alleine nicht
(mehr) genugt. .. Elfrieda Patscheider Winkler alias ,The
Diamond” gilt als Koryphde, wenn es um die Quintessenz
im Leben geht.

»Die Quintessenz im Leben”

+ Gebe deinem Leben Richtung!” - Wie Sie mit Sinn
und lhren personlichen Werten dem Leben Leben
einhauchen

« Finde dein Ziell” - Erkennen Sie Ihre Stérken und
Schwéchen und nutzen Sie diese fur Ihre Vision

«Jetzt erst recht!” - Wie Sie Krisen als Chance nutzen
konnen und Sie lhnen zum Neubeginn verhelfen

Georg Schwinning +Kommunikation, Fiihrung und Zusammenarbeit in Unternehmen. Mit wahren

Situationen und handfesten Lésungen zum Lernerfolg!”

Georg Schwinning, 20 Jahre Fiihrungserfahrung in einem
internationalen Konzernunternehmen und langjahriger
Coach und Trainer. Er unterstitzt Menschen und Unter-
nehmen bei Veranderungsprozessen und begleitet Fach-
und Fuhrungskréfte in ihrer beruflichen und personlichen
Entwicklung. Theorie ohne Erfahrung ist ebenso wertlos
wie Theorie ohne Kenntnis der jeweiligen Fakten und An-

forderungen! Deshalb ist die Basis der Leistung von Georg
Schwinning die wertvolle Kombination aus qualifizierter,
umfangreicher Ausbildung, langjahriger internationaler
Managementerfahrung und der Konzentration auf die
individuellen Bedlirfnisse seiner Klienten.

Wie ,wahre Situationen” und interes-
sante und lebhafte Praxisfalle...

« Handfeste und leicht umsetzbare Losungen aufzeigen,
die,im Kopf” bleiben

« Nachhaltiges Know-How vermitteln und Konkrete Werk-
zeuge fir individuelle Lésungswege entstehen lassen

VR E Y | Emotionale Flihrungsintelligenz: Einflussreich handeln - Erfolgreich sein”

Seit 20 Jahren ist Beate Recker als Fiihrungskraftetraine-
rin tatig. Durch einen fundierten tiefenpsychologischen
Hintergrund verflgt sie Uber ein auergewshnliches
Repertoire um Menschen ganzheitlich zu schulen. Die
Qualifikation der diplomierten Tanz- und Ausdrucksthe-
rapeutin macht sie zur Expertin fir Korpersprache. Als
zertifizierte DISG- Trainerin ist sie in der Lage fundierte
Potenzialanalysen zu erstellen. In diesem Kontext wurde
Frau Beate Recker zur Farb- und Stilberaterin, um die
Kompetenz von Filhrungskraften durch ein stimmiges

VE T [l T I | bAV-Anwalt BuBler ..

Alexander BuBler ist seit 15 Jahren in der Branche
betriebliche Altersversorgung (bAV) als Berater und
Referent unterwegs. Friher in der Finanzdienstlei-
stungsbranche, inzwischen als reiner bAV-Rechtsanwalt
aktiv in der gerichtlichen Vertretung und Beratung
bei komplexen Féllen oder auch in der Meditation.
Alexander BufSler liefert Unternehmen, als Berater oder
Anwaltskollegen, die bAV-Vertréage von der Pensionszu-
sage bis zur Betriebsvereinbarung zur bAV. Auerdem
hilft er Unternehmen, die PS der komplexen Materie der
betrieblichen Altersvorsorge rechtssicher auf die Strae zu
bringen. .. Alexander BuRler schult vom Finanzdienstlei-

Erscheinungsbild zu untersttitzen. Als Lehrbeauftragte
an der Hochschule 21 ist sie gelibt mit Menschen inten-
siv an deren Entwicklung zu arbeiten. Sie setzt in ihrer
Arbeit verstarkt Videocoaching, Storytelling vor laufender
Kamera mit dem Focus, eigene Erfolge kundenorientiert
zu prasentieren. lhre Teilnehmer kdnnen emotional intel-
ligent und erfolgreich werden und sein.

. doctor’s order!”

ster bis zum Unternehmensmitarbeiter, vom Einstiegsle-
vel bis zum akademischen Anspruch, begeistert und be-
geisternd in Sachen bAV. Fiir diese Schulungen brauchen
Sie ein Rezept — doctor’s order!

»Nur die Freundlichen iiberleben -
Emotionale Kompetenzist Lebenskunst”

« Aus Wut macht Mut
« Wer nicht genief3t wird ungenie3bar
« Statt gereizt — reizvoll sein

»Trockenes Handelsrecht mal nicht

trocken!”

+ Wie Sie sich die Wirkweise der Handelsbilanz einfach
merken kénnen

+ Wie Sie das,Problem der explodierenden Pensionsver-
pflichtungen” durchschauen

Wie Sie eine der Lésungsmaglichkeiten in Form der
Saldierung mit dem,Heiaaooaaaah-Ansatz" verstehen

« Wie Sie am Ende wissen, ob Sie ein Rezept fiir einen
bAV-Anwalt brauchen
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DIE ERFOLGSGEHEIMNISSE DER COACHES IN BUCHFORM

Andreas Buhr

Machen statt meckern! Die 10 Prinzipien der ©lean leadership:

Erfolgreich auf dem Weg zur Spitze

Sind Sie es auch leid, mit standigem Jammern und Meckern  hervorragende Fiihrung fihrt auch zu hervorragenden
um lhre unternehmerische Motivation gebracht zu werden?  Ergebnissen. Macht Firmen krisenresistent und umsatzstark.

-
|
|
1
1

Dieses Buch dndert die Blickrichtung und fragt nicht: ©lean leadership als Modell hervorragender Fiihrung ist
Welchen Schaden kdnnen schwierige Markte, starker Wett- ein entscheidender Kompetenzbereich der Vertriebs-
bewerb und Krisen in Unternehmen anrichten? Sondern: Intelligenz®, die echte Umsatz-Maschinen hervorbringt.
Was kdnnen wir tun, um doch noch Richtung Erfolgsgipfel Sie beruht auf zehn wesentlichen Prinzipien und einem

zu marschieren? Was sind die richtigen, wichtigen Dinge, Wertekodex. Denn Werteorientierung, Wertschatzung fhrt
auf die wir uns fokussieren mussen, um bessere Ergebnisse zu Wertschépfung. Das wissen Macher! Sie packen jetzt an!
zu er zielen? Was machen auflergewohnliche Fiihrungs- Sind Sie ein Macher? Dann ist dieses Buch richtig fr Sie!
personlichkeiten, was machen ©lean leader richtig, um « ISBN: 978-3981216196

Unternehmen mit Sicherheit in die Zukunft zu fihren? Nur Preis: € 19,95

Gerd Kulhavy, Susanne Petz —

Die Geheimnisse der Spitzentrainer: a
Geheimnisse

der

Die besten Strategien fiir lhren personlichen Erfolg

Der Chef der Redneragentur Speakers Excellence sowie die  groBen Unternehmen, als auch als Medien-Expertin wie i Strategien i hren
Filmproduzentin und Kommunikations-Beraterin haben die Fokussierung auf die personliche Leidenschaft Erfolg

eine Erfolgs-Strategie entwickelt und mit Spitzentrainern und Uberzeugungskraft befliigelt. Zusammen haben sie

Uber Themen gesprochen, von denen diese erfolgreichen ein Best-Practice-Modell zur personlichen Markenbildung

Personlichkeiten sonst weder auf der Biihne noch im geschaffen.

Seminar erzdhlen. Gerd Kulhavy studiert seit Gber 15
Jahren die Erfolgsrezepte von Trainern und Referenten und
berdt Newcomer auf ihrem Weg auf die Biihne. Susanne
Petz weils sowohl aus ihrer Arbeit mit TOP-Managern in

» ISBN: 978-3868813371
Preis: € 24,99

Oliver Geisselhart Oliver Geisselhart

Kopf oder Zettel? lhr Gedachtnis kann wesentlich

mehr als Sie denken

Die Erfolge des Geisselhart-Geddchtnistrainings, das seit Dieses Buch bietet Ihnen die beste und schnellste Methode,
den siebziger Jahren von Roland und Oliver Geisselhart um Ihr volles Geddchtnispotenzial zu nutzen und geistig fit
praktiziert und kontinuierlich weiterentwickelt wird, sind zu bleiben. Mit der beiliegenden CD-ROM trainieren Sie in
L*;'_ff_jg::;?[i_sh phanomenal. Mit Leichtigkeit steigern Sie Ihre Geddchtnis- lernfreundlichen 15-Minuten-Einheiten interaktiv auf lhrem
's‘-':hu”',f i leistung um ein Vielfaches und lernen u.a. wie Sie: PC.
e denken
Mit cD-Row - sich Namen sofort merken « ISBN: 978-3897495616
- Fachinformationen Preis: € 29,90

- Telefonnummern und Vokabeln dauerhaft speichern
- Reden frei und ohne Spickzettel halten
- Ihre Konzentration und Fantasie steigern

- Ihren Terminkalender stets abrufbar im Kopf haben



Dipl. Psych. Rolf Schmiel

Senkrechtstarter — Wie aus Frust und Niederlagen die

groBten Erfolge entstehen

>
FRL\.%LFSI'QJS' e% Die Wahrheit uber'Spitzenleistung Gfanz oben lstehen apzapfen. Wollen, tun und durchstarten - in jedem speckF
&EE%ER%LS%?EH :LT Aqerkennung glenleﬁgn. S’FO|Z versplren agfdlg eigene ein Sehkrect]tsfarter! ,Der Psy;hologe un'ter d‘en‘ Mot‘lvau—
Ewﬁﬁﬁ%gﬁﬁfd Le@tung. Und S!Ch beim Blick aufandgre nie wieder fragen: onsﬁrawqem Suddeutsche Zeitung,Endlich ein mtel{hgentes
{53 Wie schaffen die das nur?” Rolf Schmiel -,Deutschlands Motivationsbuch!” Prof. Dr. Jack Nasher, Munich Business
unterhaltsamster Wirtschaftspsychologe” (Handelsblatt) - School, Autor von Deal!
[Gftet flr Sie das erstaunliche Erfolgsgeheimnis prominenter

JARTER

) A ) S « ISBN: 978-3593500089
Senkrechtstarter: Frust und Niederlagen sind es, die ihnen Preis: € 24,99

die Energie fUr Spitzenleistungen geben. Emotionen wie
Zorn, Neid und Arroganz sind nattrliche Reaktionen auf
erlittenes Unrecht. Wer sie in sich hineinfrisst, leidet. Wer sie
aber in konstruktive Bahnen lenkt, den befliigeln sie! Finden
Sie heraus, welcher Motivationstyp Sie sind und mit wel-
chen Methoden Sie Ihre verdrangten Ressourcen am besten

ot}
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Bernhard Schweizer

BUSINESS ROCKER

Organisationsentwicklung - ganzheitlich oder gar nicht Warum Rock? Dazu schreibt er:,Wenn wir Menschen dazu

Die Evolution hat es uns gelehrt: Wer sich wandelt, Uberlebt.
Dieses, Uber Jahrmillionen bewahrte Prinzip, hat auch heute
noch hochste Relevanz. Auf die Wirtschaft und Gesellschaft
unserer Tage adaptiert, gilt: Organisationen und Systeme
durfen nicht stillstehen, missen sich standig weiterent-
wickeln, stets bereit sein fir den Wandel. Business muss
rocken! Ob in Unternehmen, Institutionen, Verbanden oder
Nonprofit-Organisationen. Organisationsentwicklung ist
der Motor, der das Uberleben, Aufbliihen und Erstarken von
Organisationen antreibt.

Dienstleistungsorientiertes Handeln - gewinnorientiertes
Wirken

Bernhard Schweizer ist kein Revoluzzer, der das System in
Frage stellt, er ist ein Evoluzzer, der Veranderungen anstof3t,
entwickelt und begleitet. Im Zentrum seiner Arbeit steht
die ganzheitliche Entwicklung, der Wandel zu dienstleis-
tungsorientiertem Handeln und damit gewinnorientiertem
Wirken. In seinem Buch dient ihm die Musik immer wieder
als Briicke zu seiner Arbeit. Vorneweg ist es die Rock-Musik.

der Mitarbeiter.

Das Engagement positiver Fihrung wird belohnt: mit
Eigeninitiative, Eigenverantwortung und Eigenmotivation

bewegen wollen, eigenverantwortlich zu handeln und
damit auch Verantwortung fiir das Ganze zu Gibernehmen,
ist die Methode,sit and listen” wenig hilfreich. Wir missen
Menschen, Mitarbeiter ebenso wie Fiihrungskréfte, »wach-
ritteln«, wollen wir ihre Potenziale aufdecken. Rock ist ein
Wachmacher. Rock ist Bewegung. Rock ist Rhythmus.”

B!Lﬁ:yf: nI
,Jedem, der eine erfolgreiche Organisationsentwicklung
anstoRen mdchte, sei dieses Buch wéarmstens empfohlen!” .
Klaus Kobjoll, Gewinner European Quality Award und “"I*Hf_-:?:g_: CER oS,
Ludwig-Erhard-Preis, HOTEL SCHINDLERHOF, Niirnberg Gewinaorieniiertes waeL.

,Ein spannendes Buch, unkonventionell und mit Humor
geschrieben. Ernsthaft in den erarbeiteten Grundséatzen,
aber nicht ernsthaft bis zur Trockenheit vieler tblicher
Businessratgeber” Dr. Valentin Landmann, Rechtsanwalt und
Autor, ZUrich

« ISBN: 978-3727214455
Preis: € 29,00

Suzanne Grieger-Langer

Die Macht der positiven Manipulation

Psychologische Techniken fiir Fiihrungskréfte Aus dem Inhalt:

Kennen Sie das? Sie haben einen Plan, aber dann kommt - Manipulation versus Motivation: Techniken
das echte Leben dazwischen? Das passiert in der Fihrung
taglich. Doch wenn sich kaum einer an den Plan hdlt, ist
es nicht nur drgerlich, sondern auch existenzgefdhrdend.
Mit diesem Buch lernen Manager nicht nur zeitgeméalle

verantwortungsvoll einsetzen

- Die Uberzeugende Gesprachshaltung fur
Manager - Motivation, die bleibt

Flhrungstechniken kennen, sie erkennen auch typische - Potenziale identifizieren: wie Sie die Poser erkennen
Fiihrungsfehler und lernen mit der passenden Uberzeu- und zu Performern machen
gungsstrategie die Potenziale ihrer Mitarbeiter freizulegen. - Personlichkeitskompass: die 7 Saulen der Macht

- Inklusive Arbeitshilfen online: Analyseinstrumente,
Checklisten und Aktionsplane

« ISBN: 978-3648066423
Preis: € 19,95



PROGRAMM SAMSTAG - 20.02.2016

» 10:15 Uhr

Gerd Kthavy Yom Trainer zur Marke”

Gerd Kulhavy, der fiihrende Experte fiir Trainer- und Rednerpositionierung hat sich
mit seinem Konzept ,Vom Trainer zur Marke” einen Namen gemacht. Er gilt als ,der”
Pionier des deutschsprachigen Speakers-Marktes und pragte ihn nachhaltig mit den
von ihm entwickelten Marketingstrategien. Der Vollblutunternehmer und Marketings-
pezialist Gerd Kulhavy studiert seit Uiber 15 Jahren die Erfolgsrezepte und Geheimnisse
der namhaftesten Trainer und Referenten des nationalen und internationalen Marktes.
Als Vorsitzender der Geschaftsfiihrung der Speakers Excellence Deutschland Holding
GmbH, begleitet er heute eine ausgewahlte Zahl von herausragenden Top-Referenten
auf ihrem Weg zur,Marke". Gerd Kulhavy ist ein Mann aus der Praxis fiir die Praxis, dem
es auf beeindruckende und unverwechselbare Art und Weise gelingt, die Kernthemen
und -botschaften eines Referenten wirkungsvoll auf den Punkt zu bringen.

» 11:05 Uhr

REDNER MARKETING TAG FUR TRAINER, REDNER & COACHES

~Die Geheimnisse der Spitzentrainer - vom Trainer zur
Marke”

Erfahren Sie jetzt die Erfolgsgeheimnisse aus erster Hand und profitieren Sie vom Know-
How der Experten, um Ihre einzigartige Positionierung zu finden, um sofort:

« den Bekannheitsgrad zu erhéhen
« hohere Tagessatze zu erzielen
- eine Marke zu werden

[ GRET]TY | Wer sich in den sechs wichtigsten Suchmaschinen nicht richtig positioniert,

verliert die Kunden der Zukunft”

Heiko Lube ist Dipl. Kaufmann und Online Marketing Experte mit den Schwerpunkten
Online Positionierung, Rednermarketing und Eventmarketing. Sein Know-How erar-
beitete er sich in der Zusammenarbeit mit den flihrenden deutschen Marketingprofis.
Schon frith erkannte er das Potenzial von Online Marketing und Suchmaschinen und
vermarktete mehrere Events mit tiber 1.000 Teilnehmern, u. a. das Event, Light the Fire"
mit Richard Branson. Sein erprobtes Erfolgswissen vermittelt er leicht, bildhaft und ein-
géngig. In seinen Beratungen legt er den Fokus auf einfache Prozesse und messbare
Ergebnisse. Zu seinen Kunden gehdren fithrende Top Speaker, Event- und Kongress-
veranstalter, sowie namhafte Unternehmen, die er dabei unterstiitzt online sichtbarer
zu werden.

» 11:55 Uhr

»Online Marketing Coaching - Wie Sie sich in den sechs
wichtigsten Suchmaschinen positionieren!”

« Wie Sie sich bei Google, YouTube, Facbeook, Amazon, iTunes und Microsoft richtig
positionieren

« Messbar mehr Erfolg: Wie Sie Ihre Klicks messen und gewinnbringende Besucherstrome
auf Ihre Seite lenken

« Moderne Kundenbindung: Wie Sie Interessenten mit RE-Targeting, Blogs, Email-Marke-
ting und WhatsApp zu Kunden und Wiederholungskaufern machen

Frank Scheelen ,Herausragende Fiihrungskrafte — Begeisterte Mitarbeiter —

Zufriedene Kunden - Erfolgreiche Unternehmen”

Frank M. Scheelen ist erfolgreicher Unternehmer, mehrfach ausgezeichneter Speaker
und renommierter Fachbuchautor — in tber 20 Jahren hat er unter dem Leitbild ,Wir
fordern menschliches und unternehmerisches Wachstum” sechs Firmen und Nieder-
lassungen im In- und Ausland aufgebaut, die er als CEO erfolgreich strategisch fiihrt. Er
ist Griinder der INSIGHTS MDI International® Deutschland GmbH, der SCHEELEN® AG
und deren Tochterfirmen in Deutschland, der Schweiz und Osterreich. Mit der exklusi-
ven Lizenzvergabe von ASSESS Kompetenzanalysen, Instrumenten zur Stresspravention
und der strategischen Partnerschaft zum Beratungshaus Zenger | Folkman, macht er
innovative und bereits mehrfach erprobte Konzepte fiir den deutschsprachigen Raum
verfiigbar. Frank M. Scheelen kennt die unternehmerischen Herausforderungen aus
erster Hand und ist als Vordenker sehr geschétzt. In seinen informativen und motivie-
renden Vortrdgen spricht er tiber Leadership, die neue Rolle von Fiihrungskraften und
Kompetenzmanagement in der Praxis.

»Managementdiagnostik fiir Trainer”

« Wie Sie eine hohere Wertschétzung und die nachhaltige Begleitung fiir Ihre Kunden
sicherstellen

- Erfahren Sie anhand neuester Studien auf Basis von 30.000 Fiihrungskréften das Erfolgs-
rezept fir zufriedene Kunden, begeisterte Mitarbeiter, herausragende Fiihrungskréfte
und erfolgreiche Unternehmen



» 13:30 Uhr

PROGRAMM SAMSTAG - 20.02.2016

REDNER MARKETING TAG FUR TRAINER, REDNER & COACHES

Mario Schmidt ESLEEN stage — performance excellence”

Mario Schmidt ist Moderator, Speaker, Coach, Talk- und Businessmoderator und Kreativ-
kopf aus Leidenschaft und Berufung. Er iberzeugt durch seinen qualitativ hochwertigen,
publikumsnahen und stilsicheren Auftritt bei jedem Anlass. Von lebendig-frisch und
charmant bis hin zu sachlich seriés bietet Mario Schmidt als Event-, TV-, Rundfunk- und
Talkmoderator souverdne und humorvolle Moderation. Dabei setzt er gekonnt seine
Stimme ein und vermittelt als,Leader on stage” unterhaltsam Methoden zum besseren
Sprechen und zum richtigen Fiihren. Mario Schmidt arbeitet sich intensiv in das Thema
ein, ist der rote Faden und entwickelt mit Ihnen eine stimmige Dramaturgie fiir Ihre
ndchste Veranstaltung. Vertrauen Sie auf Wissen, Kénnen und Erfahrung aus tber 25
Jahren professioneller Moderation. Denn wie sagte schon Aristoteles? ,Das Ganze ist
mehr als die Summe seiner Teile."

» 14:20 Uhr

»Leader on stage - Performance in Vollendung. Der Weg
zum sicheren Auftritt”

Uberzeugend:

- als Personlichkeit wirken

« das Publikum durch den Vortrag fihren

« Wissen unterhaltsam vermitteln

Sie bekommen Antworten u. a. auf die Fragen:
- Wie Spontanitat planbar ist?
« Was Rennrodler mit Rednern gemeinsam haben?

LTI (I | Marken miissen bewusst Regeln brechen, um anders zu sein.”

Dominic Multerer, Jahrgang 1991, lebt Klartext und gilt als Marketingtalent. Er ist Unter-
nehmer, Marketeer und Redner. Mit 16 Jahren kiirte ihn das Handelsblatt zu Deutsch-
lands jiingstem Marketingchef. Mit seinen Tatigkeiten an Hochschulen, besonders der
European Management School (EMS) in Mainz, ist er auch einer der jiingsten Hoch-
schuldozenten Deutschlands. Er kann Firmen wie BP Europe, Goodyear Dunlop, Arvato
Bertelsmann, Vodafone & Co. zu seinen Referenzen zahlen. Ebenso untersttitzt er KMUs
wie die Stahlwille Gruppe und Diirkop bei strategischen und praktischen Marken- und
Veranderungsthemen. Multerer steht fir Klartext, Umsetzungspower und tberzeu-
gendes Marketing-Know-How.

» 15:10 Uhr

»Klarheit: Warum Marken Regeln brechen miissen”
« Ein Manifest fir bewusste Markenkommunikation — hier wird Marketingpraxis vermittelt
« Warum Klartext die Voraussetzung fiir Erfolg ist und wie man das trainieren kann

Thomas Spiekermann ,PR fiir Trainer — der Motor fiir mehr Image & Umsatz”

Der PR-Profi von PS:PRist Experte fiir Positionierung und Offentlichkeitsarbeit. Seit mehr
als 15 Jahren schldgt das Herz von PS:PR fiir die Weiterbildung. Namhafte Trainer, Speaker
und Verlage halten PS:PR jahrelang die Treue und profitieren von mehr Présenz im Markt
und in den Medien. Mit Akribie, viel Liebe zum Job und einem Gespiir fir Menschen und
Themen macht Thomas Spiekermann manchmal auch Unmégliches moglich und ist
immer mit Herzblut fiir seine Kunden am Ball. Exklusive Themen und starke Persénlich-
keiten elegant mit journalistischen Inhalten zu verkntpfen und aufmerksamkeitsstark
zu kommunizieren - das ist seine Leidenschaft im Kommunikations- und Beratungs-
geschaft. Mit Begeisterung und Know-How bringen Thomas Spiekermann und PS:PR
ihre PR-PS auf die Stral3e.

»PR fiir Trainer — der Motor fiir mehr Image & Umsatz”

Wie funktionieren Medien? Was Sie Uber Medien wissen sollten — klassisch und online.
Wie Journalisten ticken und woftir man sie begeistern kann.

Was ist eine Geschichte? Wie Sie redaktionell denken und die Perspektive des Medien-
nutzers einnehmen? Wie Sie aus Ihrem Know-How Themen erzeugen, mit Best Practices
Reichweite erzielen und kontroverse Debatten anstof3en.

Die besten Kandle. Das perfekte Medium fiir Ihre Geschichten: Lernen Sie Presse, Online-
medien, Horfunk und Fernsehen gezielt zu bedienen.

LIch will da rein!” Wie Sie den Weg in die Medien finden. Wer kann Tiiren 6ffnen, wie
funktioniert professionelle PR via Agentur?

Trainer, Coach oder Speaker als Gastautor. Welche Plattformen spannend sind, und wie
Sie sich als Autor, Interviewpartner oder O-Ton-Geber in Szene setzen.



GUT ZU WISSEN INFORMATIONEN & FAKTEN

Dienstag, 16. Februar bis Samstag, 20. Februar 2016

Taglich von 9:00 bis 18:00 Uhr
(Kassenschluss eine Stunde vor Messeende)

didacta

die Bildungsmesse Messe Kdln
Eintrittspreise Online Tageskasse
Tageskarte 14,00 € 15,00 €
Nachmittagskarte ab 13.00 Uhr 9,00 € 900¢€
Dauerkarte 30,00 € 33,00 €
Tageskarte furr Schiler, 700€ 8,00 €
Studenten, Rentner etc.
Familien-Tageskarte: 17,00 € 18,00 €
guiltig fur 2 Erwachsene
und max. 4 Kinder
Tageskarte fiir Gruppen 11,00 €

ab 15 Personen
inkl. 1 Katalog pro Gruppe

Anreise mit offentlichem Nahverkehr

Durch die verkehrsgiinstige und zentrale Lage ist die Koelnmesse in kir-
zester Zeit mit 6ffentlichen Verkehrsmitteln zu erreichen.

Eingang Siid:
S-Bahn: Kéln Messe/Deutz, S6, 511,512, 513
StraBRen- oder U-Bahn: KOLN, Bf Deutz/Messe (U), Linie 1 und 9

Eingang Ost, West, Nord:
Koelnmesse, KoIn-Deutz, Linie 3 und 4

lhre Eintrittskarte als Fahrausweis (VRS):

Wahrend der Dauer der jeweiligen Messe gelten alle Eintrittskarten und
Messeausweise mit dem Zeichen des Verkehrsverbundes Rhein-Sieg (VRS)
im erweiterten Netz des VRS als kostenloser Fahrausweis fiir Busse, S-Bah-
nen, U-Bahnen und Ziige des offentlichen Nahverkehrs zur An- und Abfahrt
zur/von der Koelnmesse. Hiervon ausgenommen sind zuschlagpflichtige
Zlge der Deutschen Bahn AG wie beispielsweise IC/EC oder ICE.

&

Kbiln

Alle Angaben ohne Gewahr, Irrtum und Druckfehler vorbehalten.

didacta

Verband der Bildungswirtscharft

Rheinstrale 94
D-64295 Darmstadt
www.didacta.de

Eintrittskarten online kaufen

Messetickets zum Vorverkaufspreis online bestellen oder Eintrittscode einlo-
sen unter www.didacta-koeln.de/didacta/Fuer-Besucher/Eintrittskarte/

Anreise mit dem Auto

10 Autobahnen miinden in den Autobahnring um KélIn. Dieser fihrt Sie
kreuzungs- und ampelfrei direkt zum Messegeldnde. Folgen Sie einfach den
griinen Hinweisschildern Koelnmesse”. Rund um das Messegeldnde stehen
etwa 14.500 Parkpldtze bereit. Von dort bringen Sie kostenlose Pendelbusse
zu den Eingangen.

Bus-Bonus

Zur didacta 2016 bieten der Didacta Verband, der Verband Bildungsmedien
e.V. sowie die Koelnmesse einen Bus-Bonus in Hohe von 100,00 € je Bus an.
Nutzen Sie zusatzlich den Vorteil des ermaRigten Gruppentickets von nur
11,00 € pro Person (mind. 15 Personen).

Antrag bis 08.02.2016 unter:
www.didacta-koeln.de/didacta/Die-Messe/Bus-Bonus/

Im Messebereich werden Sie Uiber unser modernes Verkehrsleitsystem zu
den Parkpldtzen geftihrt. Mehr Infos auf http://www.didacta-koeln.de

TAXI

An allen vier Hauptausgangen (Ausgang Nord, Ausgang Ost, Ausgang Sud,
Ausgang West) befinden sich Taxihaltestellen.

Fahrzeit Messe-Flughafen KéIn/Bonn: 20 min

—

.......



SPEAKERS
_ EXLLENCE

WISSENSFORUM

Das Event fiir mehr Motivation und Erfolg in Verkauf, Marketing & Fiihrung

Freitag, 14. Oktober 2016
Porsche-Arena - Stuttgart - Messe- und Kongressprogramm von 10:00 Uhr — ca. 20:30 Uhr

Henry Maske Cristian
Galvez

Personlichkeit: Vertrauen -
Motivation - Wirkung

SPORTTALK

Hansi
Miiller

Vom FuBballplatz ins Manage-

ment: Wie Sie und Ihr Unterneh-
men das Spiel durch gelungenes
Teamwork fiir sich entscheiden!

Tanja
by Frieden
.| Go big or go home -

% Die Geschichte einer
= Olympia-Medaille

Wer ein klares Ziel vor Augen hat,
der strauchelt nicht

Jutta
¥ Kleinschmidt

Joey Grit
Winkler

Charmantes Infotainment

Prof. Dr. Jack
Nasher M.Sc. (Oxf.)
Die Psychologie Ihres Erfolges

- Menschen durchschauen und
beeinflussen

Gregor Staub

Erfolg ist ein Ziel zu haben und
\ dieses auch zu erreichen!

KOMMUNIKATION & MOTIVATION MARKETING & VERKAUF MANAGEMENT & FUHRUNG

mega memory® Geddchtnistraining
- geniale Lerntechniken fiir Beruf
und Alltag!

PERSONLICHKEIT & ERFOLG

Dipl.-Psych. Rolf \ Matthias Pohm Roger fe “% Dr.med.

Schmiel = = | Rankel 1= Walter Kromm

Die Wahrheit iiber Y Prdsentieren Sie noch oder r So Verdoppeln Sie Ihren Umsatz - A~ Die Kraft der Fiihrung - Wie

Motivation faszinieren Sie schon? o wenn man weil3, wie es geht, geht’s ‘ % ,ggst;(r!d “ Sie und Ihr Unternehmen
d sein kénnten

ENTERTAINMENT, SHOW & BUHNE

Topas

Franziska
Schenk

Moderation mit
journalistischem
Know-How

Weltmeister der Manipulation

Kontakte, Ideen und Impulse
LErfolg lebt von Initiativel” — Das ist das Motto der Wissensforen, auf denen Speakers Excellence hochkardtige Spitzenreferenten prasentiert.
Auf informative und unterhaltsame Weise vermitteln sie ihr Experten-Wissen in den Bereichen Wirtschaft, Politik, Bildung und Gesundheit und machen die Veranstaltung zum Top Bildungsevent
Deutschlands. Erleben Sie einen eindrucksvollen Tag voller neuer Kontakte, Ideen und Impulse auf dem 15. Stuttgarter Wissensforum.
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EXCELLENT SPE EXCELLENT TRAINERs

EXCELLENTE ENTERT/

ﬁll

Der neue Top 100 Excellent Trainers Katalog 2016 ist da.
Hier finden Sie den passenden Referenten fiir Ihr Event!

EINTRITTSKARTEN-BESTELLUNG || Firmenadresse [ |Privatadresse
& KATALOG-ANFORDERUNG Firma

[ | Ja, bitte senden Sie mir __ (Anzahl) Eintrittskarte/n
zu einem Stiickpreis von 14,- €* fiir die didacta inkl.
dem Impulsforum zu, zzgl. einer Vorverkaufsge-
biithr von 2,-€ PLZ/Ort

Strale

[ ] Ja, bitte informieren Sie mich iiber weitere
Veranstaltungen von Speakers Excellence

[ ] Ja, bitte senden Sie mir den TOP 100 EXCELLENT
TRAINERS Katalog kostenlos zu

Telefon/Fax

[ ] tehvWir stimme/n zu, dass der Betrag fiir die Eintrittskarte/n von folgendem Konto abgebucht wird:

*alle Preise inkl. gesetzl. MwSt.

IBAN BIC

Speakers Excellence Deutschland Holding GmbH
Medienhaus Stuttgart - AdlerstralSe 41 - 70199 Stuttgart
Fon +49 7117585840 - Fax +49 711 75 85 84 85
info@speakers-excellence.de

www SpeakerS'exce"ence de [ ] Ich/Wir bezahle/n ganz bequem per Kreditkarte:

(0800 77119911| =5'...

Karten-Nr: Prufziffer:

Kreditkarteninstitut | | AMEX [ |VISA [ |MASTERCARD giiltig bis:

Datum/Unterschrift

Es gelten die Allgemeinen Geschéftsbedingungen der Speakers Excellence Deutschland Holding GmbH

Ausgefiilltes Formular per Fax an +49 711 75 85 84 85 oder
N . . didact
KERS per E-Mail an info@speakers-excellence.de senden SRes

E
EN




